Serater fur
KMU-Fordermittel®

Referenzschreiben von Herr Stefan Winkler als Teilnehmer mit bestandener
Priifung der Ausbildung zum Berater fiir KMU-Fordermittel — Eingang per
Email am 25.04.2018:

Was war lhre Intension, eine Ausbildung zum Fordermittelberater anzustreben?

» praxisnahes Expertenwissen zu erlernen

* Theoretische Grundlagen

* Der richtige Umgang mit Kunden, um diesen fiir sich zu gewinnen
» Présentations- und Darstellungstechniken

* die wichtigsten Forderprogrammen fiir KMU

» Zuschiisse fiir Beratungsleistungen

Welche Kriterien haben Sie dazu veranlasst, sich fiir die Ausbildung bei Ebbing
Unternehmensberatung zu entscheiden?

» Das umfangreiche Seminarangebot

» Positive Referenzen im Internet

+ Die Kombination einzelner Seminare als ein Komplettmodul

* Der umfangreiche Erfahrungsschatz von Frau Ebbing als Unternehmensberaterin — dadurch die
Kombination von Theorie und Praxis

Worin unterscheidet sich die Ausbildung im Vergleich zu anderen Anbietern?

* Kleine Teilnehmergruppe mit direktem Kontakt zur Referentin-dadurch werden alle Fragen
sofort beantwortet

» Starker Praxisbezug durch zahlreiche Praxisbeispiele mit detaillierter Vermittlung von Methoden
fiir die konkrete Arbeit mit dem Kunden

» Sehr engagierte Referentin, die ihr Wissen mit Leidenschaft und Energie vermittelt

* Die eingeforderte aktive Mitarbeit der Teilnehmer erleichtert das Lernen

Welche Inhalte waren fiir Sie besonders interessant?

* Die detaillierte Erarbeitung und effektive Darstellung der wichtigsten KMU-Forderrichtlinien

*  Wie lduft ein Kundengesprich ab und welche Informationen gebe ich dem Kunden, damit er mir
den Auftrag erteilt

* Beratungskostenzuschiisse

Was wiirden Sie anderen Empfehlen, die eine Ausbildung als Fordermittelberater anstreben?

* Fundiertes Grundwissen und die Kenntnis iiber den richtigen Umgang mit Kunden ist die
Grundlage fiir einen erfolgreichen Berater. Dazu ist eine Ausbildung erforderlich, die sowohl die
Theorie vermittelt als auch einen Praxisbezug hat um das Erlernte direkt anwenden zu kénnen.
Diese Kombination bietet Frau Ebbing in Ihren Seminaren an.



Was werden Sie sofort in IThrer Arbeit umsetzen?

* Die Kenntnis tiber die grundlegenden KMU-Fo6rderrichtlinien erleichtert die Arbeit enorm
* Dem Kunden Beratungskostenzuschiisse anbieten
* Die richtige Priasentation meines Angebots vor dem Kunden

Wie bewerten Sie die Ausbildung insgesamt?

* Die schone und effektive Arbeitsatmosphire wihrend des Seminars, der humorvolle und
leidenschaftliche Vortragsstil und die vielen Praxisbeispiele motivieren und steigern das Interesse,
sich noch weiter mit der Materie zu befassen.

Mit freundlichen Grif3en

Stefan Winkler
Fordermittelberatung



